IMMO-TIPP MARZ

Zertifizierte Inmobilienfirmen starken Marktstellung

Die Nachfrage nach Wohneigentum ist
nach wie vor sehr hoch. Die Anforde-
rungen an Liegenschaften und deren
Marktumfeld sind gestiegen. Dies ver-
langt einen umfassenden Service, den
nur ein zertifiziertes Maklerunterneh-
men garantieren kann. Die Sonnenbau
Gruppe ist erneut mit dem Giitesiegel
der Schweizerischen Maklerkammer
ausgezeichnet worden.

Der Schliissel zur Zertifizierung ist die Ein-
haltung hdéchster Qualitatsstandards und
die damit einhergehenden Kompetenzen.
Gepriift werden dabei Kriterien wie fundier-
te Aus- und Weiterbildung in der Immobi-
lienwirtschaft, breites und aktuelles Erfah-
rungsspektrum auf dem Immobilienmarkt,
professionelle Beratungsqualitét, Expertise
in der Vermarktung, Marktkenntnisse und
Unternehmenskennzahlen.

Gerade wenn es sich um aussergewéhnli-
che Liegenschaften oder Verkaufsumstande
handelt, ist der Aufwand fiir die Vermittlung

anspruchsvoll. Mit der Zusammenarbeit
mit einer ausgewiesenen und zertifizierten
Maklerfirma und mit einem Erfolgshonorar
konnen sich potenzielle Auftraggeber si-
cher sein, dass die geforderten Leistungen
erbracht werden und keine unerwarteten,
ausserordentlichen Mehrkosten entstehen.

Immobilienvermarkter Fabian Sonderegger
weiss aus Erfahrung, dass Personen, die
Héuser oder Wohnungen selber verkaufen
wollen, plétzlich an ihre Grenzen stossen.
«Wenn man Besichtigungen selbst macht,
kann es schon sein, dass man sich emotio-
nal ablenken lasst. Als unabhangiger Ver-
mittler kann ein zertifizierter Immobilien-
experte das Beste herausholen. Er vertritt
die Interessen der Auftraggeber und kann
gleichzeitig auf die Bediirfnisse der Inter-
essenten eingehen. Das ist gerade bei Be-
sichtigungen sehr forderlich.»

Vertrauen und Feingefiihl sind gefragt
Eine erfolgreiche Vermittlung erfordert des-
halb eine solide Vertrauensbasis und ein

gutes Feingefiihl. Fabian Sonderegger er-
klart: «Oftist derVerkauf einer Liegenschaft
ein pragendes Ereignis im Leben, mit einer
grossen finanziellen Tragweite. Sind dann
noch starke emotionale Faktoren wie z.B.
eine Scheidung, der Verlust eines geliebten
Menschen oder die anstehende Pensionie-
rung mit im Spiel, muss die Situation indi-
viduell betrachtet werden. Ein standardi-
sierter und unpersonlicher Verkaufsprozess
wird zwangslaufig weitere Problemfelder
eroffnen.»

Individuell und erfolgsorientiert

So verschieden die einzelnen Liegenschaf-
ten sind, so vielseitig sind die Anforderun-
gen. Hier sind Erfahrung und ein grosses
Netzwerk wesentliche Erfolgsfaktoren.
Zum Beispiel Spezialliegenschaften in
der Landwirtschaftszone oder denkmal-
geschitzte Objekte erfordern individuelle
Beratung. Fabian Sonderegger erklart: «in
unserem Team verfiigen wir iiber Fachleute
mit langjahriger Erfahrung und Spezialwis-
sen. So kdnnen wir auf individuelle Aspekte

hinweisen und Lésungsansétze aufzeigen.
Anspruchsvolle und einfache Liegenschaf-
ten sowie herausfordernde Lebensumstan-
de erfordern einen individuellen Service,
der nicht mit wenigen Klicks im Internet
geleistet werden kann.»

Ist billig auch giinstig?

Die zertifizierten Immobilienmakler der
schweizerischen Maklerkammer bedauern
die vergleiche von Firmen, die mit Inter-
netangeboten und vermeintlich glinstigen
Fixhonoraren locken. Bei einem Immobi-
liengeschaft geht es um grosse Summen.
Daher lohnt es sich, eine erfahrene, regio-
nale Immobilienfirma mit Fachleuten bei-
zuziehen. Fabian Sonderegger: «Es lohnt
sich, den Inhalt der Angebote von Maklern
und deren Netzwerk genau zu priifen, denn
das billigste Angebot ist am Ende des Tages
nicht immer das giinstigste.» Als Mitglied
der Schweizerischen Maklerkammer ver-
pflichtet sich die Sonnenbau Gruppe, sich
mit ausgepragtem Realitatssinn und fairen
Leistungen fiir ihre Kunden einzusetzen.
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